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Les avantages à faire un business plan 
Micro-entrepreneur

Le business plan constitue un outil de pilotage et de développement de l’activité de la micro-
entreprise.

Les stratégies commerciales, les modes de production, les prévisions de vente et les financements 
énumérés dans ce plan forment une ligne directrice qui détermine les prises de décision de 
l’entrepreneur durant les premières années de lancement de son projet.

Le document montre également une évaluation globale du positionnement de la nouvelle entité par 
rapport à la concurrence. Les statistiques et les analyses prévisionnelles intégrées au plan 
permettent au micro-entrepreneur – et aux investisseurs – de mesurer les risques financiers et 
opérationnels du projet.

In fine, toutes ces informations, compilées dans un document unique d’une vingtaine de pages, vont 
pouvoir donner une idée précise de la viabilité du projet entrepreneurial.
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Que mettre dans un business plan du 
micro-entrepreneur?

Le contenu du business plan pour auto-entrepreneur est régi par des 
règles normalisées, reconnues par toutes les TPE et les PME ainsi que 
l’ensemble des investisseurs potentiels.

Le document comprend plusieurs volets traitant de différents aspects de 
la création ou de la reprise d’entreprise :

• Financier ;
• Structurel ;
• Opérationnel.

Volet financier du business plan

Volet structurel du business plan

Volet opérationnel du business plan
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Le résumé opérationnel 
ou « executive summary »

Sur ces deux pages d’introduction, ce résumé opérationnel est une partie très importante de votre 
business plan. C’est la 1ère chose que les éventuels investisseurs vont lire. Il doit donc être clair, concis 
et accrocheur.

L’executive summary doit permettre de se faire une idée claire et précise de votre projet.

Il doit susciter la curiosité et l’envie d’en savoir plus.

•

•

•
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L’étude de marché, la concurrence 
et les clients

Bien construite, elle est déterminante pour le business plan. En effet, elle montre que vous connaissez l’environnement 
économique de votre secteur d’activité et que votre projet entrepreneurial est viable.

Cette rubrique va donc rassembler les données collectées lors de la phase d’étude de faisabilité du projet.

•

•

•

•
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Le positionnement et l’offre de 
produits/services

Les personnes qui vont découvrir votre projet doivent immédiatement comprendre en quoi consiste votre produit et/ou 
la prestation de service, ainsi que la valeur ajoutée qu’il ou elle apporte.

Vous allez devoir montrer que vous connaissez les points forts de votre offre mais également que vous avez conscience 
de ses points d’amélioration.

Enfin, vous allez indiquer à quel stade de développement votre projet se trouve, les éventuels tests effectués, et tout ce 
qui peut aider le rendre concret aux yeux de vos lecteurs. 

•

•

•

•

•
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Les objectifs, le plan d’action et les 
moyens nécessaires (opérationnels)

Dans votre business plan, vous devez déterminer les objectifs précis que vous ambitionnez d’atteindre. Ces objectifs 
peuvent être quantitatifs ou qualitatifs, et ils doivent se rattacher à une période que vous déterminez. Par exemple :

• réaliser 2500, voire 3000 euros de chiffre d’affaires par mois à compter de la deuxième année d’activité,
• avoir le service qui enregistre le meilleur taux de satisfaction sur le marché,
• obtenir 10 nouveaux clients par mois,
• intervenir dans un rayon de 50 kilomètres au bout de 6 mois, voir envisager l’ouverture d’un nouvel 

établissement,
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Le financement, le local
et les choix de création d’entreprise

Votre business plan doit présenter plusieurs éléments importants de votre future entreprise :

• votre local professionnel : choix, caractéristiques, zone de chalandise…
• le financement du projet,
• le statut juridique de votre future entreprise et son organisation,
• les choix effectués au niveau fiscal.

Il s’agit ici d’évoquer la configuration de votre future entreprise, le financement du projet et l’installation de l’activité.
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La modélisation financière
du projet

Tout le business plan est élaboré et articulé autour de cette partie.

• C’est dire l’importance qu’elle revêt.
• C’est dans cette analyse financière que sont décris vos besoins de financement, et donc ce 

que vous attendez des personnes à qui vous allez présenter votre projet …
• Les éventuels investisseurs doivent avoir une idée très claire et très précise des 

contreparties que vous proposez,
• Vous marquerez des points si vous ajoutez à cette partie un plan de développement. Votre 

projet n’en sera que plus crédible !

•

•

•

•
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La validation du business plan
Valider la préparation du projet

Valider l’étude financière du business plan

Valider la préparation du projet

L’un des points les plus importants est de valider votre positionnement et votre offre auprès de vos futurs clients. Il doit s’agir de 
votre priorité numéro un. Les sondages et les échanges directs sont très importants, de même que les tests. Pour que votre 
business fonctionne, votre offre doit correspondre aux attentes de la clientèle

Ensuite, vous pouvez échanger avec des entrepreneurs, des conseillers en création d’entreprise et des proches. N’hésitez pas à 
solliciter un maximum d’avis par rapport à votre projet. Cela vous permet d’obtenir des analyses de la part de personnes extérieures 
qui n’ont aucun rapport avec votre projet. Les retours peuvent être intéressants sur les sujets liés au choix de votre local, à votre 
marché en général et à vos concurrents, ou encore à la constitution de votre équipe projet.

Le financement, le montage juridique et les choix fiscaux peuvent être validés par votre expert-comptable ou votre conseiller en
création d’entreprise. Il s’agit d’éléments techniques sur lesquels l’expertise d’un professionnel est la bienvenue.

Valider l’étude financière du business plan

Le meilleur interlocuteur pour valider le prévisionnel financier intégré dans votre business plan est un expert-comptable. Ce 
professionnel est particulièrement compétent en analyse comptable, financière et fiscale. Il pourra donc vérifier un certain nombre 
d’éléments financiers importants :

• l’équilibre financier de votre projet et de son plan de financement,
• l’évaluation de tous les éléments chiffrés incorporés dans le prévisionnel,
• l’estimation des impôts, des taxes et des cotisations sociales,
• la cohérence des tableaux financiers (compte de résultat, bilan, tableau de trésorerie…).

Lorsque le prévisionnel comporte des erreurs, l’expert-comptable peut le retravailler pour vous proposer des tableaux corrigés. Il 
vous suffira ensuite de les incorporer dans votre business plan à la place des précédents.
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